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近日，教育部发布通知，
提出高校要建立弹性学制，允
许在校学生休学创业。其实早
在 2012 年，宁波大学就已经允
许在校创业大学生以休学或延
长学业的方式来进行创业了。

2008 级信息学院计算机
专业的学生厉刚，从刚入学时
创办旅游工作室到 2010 年成
立宁波江北星科通信工程有
限公司，2013 年成立宁波星宏
智能技术有限公司，目前已获
得 5 项专利、2 项软件著作权，
线下分销网点达 116 家，产值
达到了 1100 余万元，在智能
行业内一炮打响，众多合作应
接不暇。在校创业期间他因创
业原因向学校申请延长学业
两年，于 2014 年 6 月完成学
业顺利毕业。2013 年 7 月，厉
刚的创业事迹相继受到中央
电视台的《朝闻天下》栏目和

《新闻联播》栏目、宁波电视台
的《晚间新闻》栏目以及浙江
日报、宁波镇海电视台等多次
报道。2014 年，厉刚同学还获
得了“宁波市大学生十大创业
新秀称号”。

来自海运学院的 10 级赵
连威，大二时开始创业，在其大
三学年休学创业，注册了宁波
江北悠哉货运代理有限公司，
现已成为校园快递物流的总代
理，立志解决校园内最后一公
里的配送问题。

来自商学院的 2009 级王
翼同学，本科期间就注册成立
了宁波市江北百思威讯电商服
务工作室，从事电商代运营工
作，成为各小微品牌的电商推
手，因其创业优秀经历保送本
校研究生。2013 年研一入学
后，他申请休学两年自主创业，
目前，他正在休学创业中，新成
立了宁波联禾服饰有限公司，主营童装销售。
2013 年 5 月，他还通过了淘宝大学的讲师认证，
现奔走于全国各地讲课，正向成长为一名淘宝大
学的优秀讲师努力。
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这几天，两位在摄影行业创业初成的“80
后”毕业生回校，在浙江农林大学摄影专业的
师生中引起了不小的轰动。

回校的毕业生分别叫作陈翔和蔡莹，都是
浙江农林大学摄影专业 2003 级的学生。他们
此次回校不仅捐资 10 万元助力在校学生积极
创业，同时希望以自己的创业感受鼓励更多学
生参与到创业中去。

为了理想，志同道合办摄影工作室

2007 年 6 月，浙江农林大学摄影 031 班的
陈翔、蔡莹毕业了。此时，两人的父母已经为他
们找好了单位，陈翔父母要儿子去当地一家报
社，蔡莹父母则希望女儿进一家电视台，都是
令人羡慕的工作。但是，他们却一起拒绝
了——他们想开办一个工作室，从事自己热爱
的摄影工作。

陈翔是金华人，2003 年考入浙江农林大学
摄影专业，在求学时就经常通过照片展示其在
摄影上的天赋。而老家在建德的蔡莹在做造
型、化妆等方面早就达到了专业的水平，学校
里不少晚会化妆、模特造型都是她展示身手的
舞台。早在读书的时候，陈翔、蔡莹就经常给同
学拍摄写真，受到了很多同学的欢迎。

2007 年，陈翔和蔡莹说服了家人，双方家
人共为他们凑了近 10 万元钱。随后，杭州一个
偏僻的小区里，一个名为“80 印象馆”的摄影工
作室诞生了。

“追求个性的‘80 后’‘90 后’新人在拍摄
婚纱照时，已经不再满足于影楼里的婚纱照，
他们更希望能拍摄出有创意、有时尚感且独
一无二的照片。”在完成第一单生意后，陈翔
才了解到，自己的“80 印象馆”能够吸引到顾
客，并不是自己的宣传，而是在网站上公布
的两组个性化照片：《我们的 80 年代》和《我
爱匹诺曹》，这是他在大学读书时拍摄的作
品，表达的是“80 后”年轻人对世界独特的理
解。

《我们的 80 年代》表达的是大学生对过去
生活的向往，照片拍摄的是一种十分纯真的表
情：夸张的红脸蛋、大大的棒棒糖、闭着眼睛畅想
未来、张大嘴巴唱着歌谣，拿着竹竿抓知了———
极具风格化的表现形式，让他的很多老师也感
到吃惊。《我爱匹诺曹》拍摄的是一组有着长长

鼻子的年轻人，他们有的在交
流，有的在玩耍。“匹诺曹为什么
鼻子会变长，就是因为他撒谎；
所以我希望每个人在撒谎的时
候，鼻子都能变长，这样大家都
可以知道他在撒谎。”陈翔说，他
和很多“80 后”的年轻人都希望，
大家能够更加真诚。

正是这两组照片，使他们在
网上得到很多年轻人的支持，也
为他们争取到了越来越多的订
单，其中不少客人都是通过网络
下的单。“‘80 后’‘90 后’的年轻
人有自己的表达方式，我们的年
纪和前来拍照的属于同一代人，大家很容易沟
通，很多思想能够产生共鸣，这或许也是‘80 印
象馆’能得到大家认同的原因吧。”蔡莹说。

在和顾客交流时，蔡莹了解到，现在很多
顾客想拍摄他们相恋的过程，有的还主动讲述
了他们相爱的故事。顾客们的建议让陈翔、蔡
莹恍然大悟：每个人的恋爱过程都不一样，将
拍情侣照转变为拍摄他们的恋爱故事，那么每
对情侣的照片肯定都不一样。

从那以后，拍摄爱情故事成为了“80 印象
馆”的特色。和其他人拍照经常去一些风景点
不同，陈翔喜欢把拍摄点放在学校、路边甚至
足球场。独特的创意非常受欢迎，他们很快就
红遍杭城。

创业初成，设立奖学金助力学弟学妹创业

创业成功后，陈翔和蔡莹一直非常关注母
校的情况。2008 年经济危机，在大学生找工作
难的大环境下，他们特地赶回母校招聘毕业
生，缓解就业压力。前不久，他们决定继续传递
自己的创业梦想，并在浙江农林大学捐赠了 10
万元设立“80 印象馆摄影奖学基金”，每年奖励
10 余名勤奋学习、励志创新创业、品学兼优的
摄影专业学生。

“这几年，我们不停地创新，不断开发新的
品牌，希望自己的梦想在更多人的身上延续。
所以我们决定设立奖学金，希望能帮助这些未
来的摄影师们坚持自己的梦想。”蔡莹说，他们
的“80 印象馆”已经与母校签订了共建生态影
像创新创业基地的协议，今后将尽可能与自己

的学弟、学妹们分享社会资源，为《人像摄影》
等课程提供实践基地，让更多的学弟、学妹可
以在真正的影楼上学习摄影专业课程。

“陈翔和蔡莹从事的主要是人像拍摄，很
符合课程内容，而且市场上的理念与实践对学
生来说也很有价值。以往我们也有少部分学生
到‘80 印象馆’实习，而搭建了这个平台以后，
在那里的学习实践将成为我们课程的一部分，
这也意味着几乎所有学生都有机会在那里接
受一线的业务历练。”摄影专业的吕耽老师认
为，在摄影实践基地上课，可以使课程变得更
加丰富，更为实用。

根据协议，今后“80 印象馆”还会派旗下经
验丰富的优秀摄影师来校讲学，将市场最前沿
的理念传递给学弟、学妹们。在奖学金捐赠仪
式上，陈翔说得很实在：“我们自己有了房子、
车子以后，也想让更多摄影专业的同学都有房
子和车子，所以希望你们在学校打好基础，努
力实践，将来你们一定有属于自己的舞台！”

对于陈翔和蔡莹的创业历程和回母校设
立奖学金，浙江农林大学摄影专业教师沈治国
十分感慨：“他们白手起家、自主创业创办中国
著名的婚纱摄影机构的故事在师生之间一届
一届传下来，影响了很多人。几乎每一届的学
生都知道‘80 印象馆’这个名字，不少同学也跟
他们一样走上了创业道路。”

对于在校大学生创业，陈翔和蔡莹认为，
向在校大学生传递创业的梦想，比自己努力实
现创业梦更有价值：“给这些刚刚开始追梦的
人更多的勇气与希望，或许这才是我们回馈母
校、回馈社会最好的礼物。”

学长学姐的创业奖学金
姻本报通讯员陈胜伟

谁能 想 到 ，几 个 年 轻
人，用一年的时间，把手机
游戏“二战前线”从一个最
简单的游戏雏形做成了具
备商业盈利能力的游戏。草
根公司摇身一变，成为市值
3000 万元的游戏公司。这个
造梦 成 功 的 团 队 叫 iTiTa，
由 8 位平均年龄 25 岁的贵
州大学学生组成。

从语言识别到手机游戏

付定宇是贵州安顺人，
高考后顺利考入贵州大学，
就读计算机专业。2010 年 9
月，还在读大四的付定宇联
合几个志同道合的朋友组
建起了他们的“iTiTa”团队，
开始创业。

这个团队陆续推出了
手机游戏：星球保卫战、浮
游的世界、小兔快跑、弹弓
弹球，个性微博客户端，手
机应用“折理”“Airi”。

真正让付定宇一战成
名的是语音软件“Airi”。i-
Phone4S 推出后，一款名为
Siri 的语音软件让用户体验
到了语音识别的乐趣，但该
软件只能识别英文，且对网
速要求高，从使用情况来看
显得有些水土不服。

付定宇和他的团队花了
几周的时间，开发出了中文
版的 Siri，取名“Airi”，一上线
就受到了用户的好评。付定
宇所在的 iTiTa 团队也因此
受到了媒体的关注，有了“贵
州青年乔布斯”的称号。

“ 语 音 识 别 的 创 意 不
错，但其商业运营模式并不十分理想。我们
决定选择新的创业方向。2013 年，在贵州大
学的宿舍里，付定宇和他的团队开发了手机
游戏“二战前线”，结果大获成功。

迈向国际市场

“所有创业者会遇到的问题，我们也曾

遇到。创业初期，资金紧张，如何节省成本，
如何摆脱 IT 系统运维的烦琐，是需要解决
的首要问题。”付定宇向《中国科学报》记者
回忆说。

据了解，维护这款游戏的 IT 运维成本
仅为实际营收的 0.1%~0.5%。“我们把‘二战
前线’这款游戏搭载在阿里云上，因为购买
云服务器，成本低、方便、维护简单。我们有
更多的精力聚焦在业务本身，而不是维护 IT
系统上。”

付定宇对记者表示，“我们从来没想过
要买设备，觉得本来就应该把产品建在云
上。早些年创业的人，自己采购设备，装光盘
安装，万一断电，还要自备发电机，这些都是
浪费时间和精力。”

目前，“二战前线”拥有上百万的注册用
户、3 万日活跃用户，去年一年就为他们创造
了 100 多万元的利润。据悉，iTiTa 团队与硅谷
的发行商、技术团队建立合作，“二战前线”这
款游戏将变成英文版，面向国际市场。

极客的梦想

当然，付定宇还有另外一个身份———贵州
融创信息技术有限公司执行董事长，不过他更
愿意别人称呼他为部落首领或攻城师。目前，
融创是贵州省唯一一家以手机游戏为发展方
向的新兴移动互联网游戏公司。

在外人眼中，他们是贵州的极客，爱探
讨哲学, 思维正如 iTiTa 名称的由来一样灵
动（i 指 idea 想法，TiTa 指踢踏舞）。对此，付
定宇说：“计算机软件相当于你可以创造一
个世界，世界的规则和一切东西都是由你来
创造的。”

对他们来说，将梦想实现，是非常有趣
的事情。团队的成员会一起去读萨特的存在
主义，认为维护独立人格与自由精神很重
要，也会讨论指环王 Online 的文艺理论，琢
磨着如何在玩的时候产生剧情。

谈到未来的计划，iTiTa 团队有更长远
的打算。“未来，我们会偏向于利用前沿的交
互技术开发游戏，让人们更好地享受游戏带
来的全方位体验，同时也会从电影、音乐、文
学等艺术角度去创作游戏，还原游戏艺术的
一面。”

现在，付定宇和他的团队仍然住在大学
的宿舍里，吃着 8 块钱的盖饭，此时的他们
已是研究生。边学习，边创业，显然他们有更
多的事情要做。

交流让创新走得更远
姻本报通讯员 温凯颖

第三届中国创新创业大赛（港澳台赛区）
暨首届两岸四地大学生创新创业大赛决赛日
前在中山大学东校区开赛。从复赛脱颖而出的
27 支队伍在这个舞台上进行最后的角逐。随着
擂鼓的打响，参赛队都使出了浑身解数，一场
梦想的争锋、创意的较量正在上演。

定位：为广州大学城量身打造

最容易产生想法的是年轻人的脑袋，而高
校正是这些有想法的年轻人的集聚地。广东这
个地方是改革开放最早的一个省份，它在企业
发展方面有相当的经验；而广州大学城以一个
岛聚集了十几所大学，接近 20 万人，各类人才
在这里集聚。尽管从本科到博士有一个很完整
的体系，但是在开发、应用、塑造知识和人才培
养方面，大学城还没有形成一个创新的形态和
体系，因此，立足这里打造一个真正有影响力
的创新创业大赛便迫在眉睫。

现任台湾交通大学创业育成中心执行长、
产学研运营中心副主任，同时也担任本次中国
创新创业大赛评委之一的许万龙在解读台湾
经验时谈到：“学校有三个单位在负责学生创
业，一个是学成部门，主要负责学生的知识教
育；另外一个是创业中心，聘请校友来指导学
生创业；还有一个育成中心，为学生创立的企
业提供资金、技术及导师的支持。”

虽然目前大陆的创新、创业氛围不如香
港、台湾浓厚，但未来十年中国大陆创新将会
有很好的环境：一方面国家非常支持创新，另
一方面当下创新的门槛也比过去低。很多年
轻人进入这个领域不再需要很多资金，或者
是经验的积累，他们通过互联网整合资源就
可以创新。这种现象也体现在这次大赛中，本
次参赛的队伍中就有 18 支队伍选择了互联
网和移动互联网、电子信息等领域。相比过
去，创新不再是象牙塔的东西，许多年轻学子
都跃跃欲试。因此，利用广东毗邻港澳台的地
理优势，把优秀的资源汇聚在广州大学城，借
鉴港澳台在培养创新人才和队伍方面的经
验，就成了本次大赛最朴实的初衷。

亮点：开放式的平台

最近五年来，一股以大赛为代表的创新热潮
席卷而来。据了解，两岸四地创业类型的比赛一
年不下 50 个。但好的项目往往只需要选择一两
个好的大赛来参加就可以了，本次创新创业大赛
无疑为选手打造了一个优秀的创新平台。

大赛秘书长夏雷表示：“我们是第一个联
通了台湾、香港、澳门，让赛事从大陆架走向了
对岸，通过学校联通了两岸四地的大赛。”开放
式的交流毋庸置疑成为此次大赛的亮点。

两岸四地在不同领域，如生物医药、先进
制造、互联网和移动互联网、电子信息等都有
代表队参与比赛，因此年轻人在这个舞台上
既可以吸收不同区域选手的经验，也能接触

到不同领域炙手可热的创新方向，实现多维
度的交流。另外，本次大赛并不是闭门造车，
它创新地融入了社会、市场和企业三方面的
元素。现场就有 90%的评委来自投资机构，其
中包括 cacaFly 圣洋科技执行长邱继弘、深圳
市东方富海合伙人周绍军等。让投资者和项
目者进行零距离的接触，这是本次比赛一个
非常鲜明的特点。活动介入的主体越多样，学
生通过大赛接触到的资源就越丰富，他们今
后的视野也将会更加开阔。

目标：交流始终是创新的源泉

据参赛展示的情况观察，港澳台的队伍
想法非常新异，其中来自台湾的中华中山影

视队就大胆设想以孙中山作为手游、动画、
漫画的原型，试图打造以辛亥革命为主题的
动画片。另外他们在包装、展示上都十分吸
引观众的眼球。但这与他们久经沙场不无关
系，他们在参赛前就已经斩获过其他大赛的
奖杯，因此他们方案的调整与定位会更加成
熟。来自台湾树德科技大学的方诚佑与杨淞
羽同学表示，他们的队伍“云端脑波安全驾
驶系统”在之前就已经在台湾创新应用大赛
中获得第 4 名的成绩。

而大陆队伍则更加关注实用性方面的创
新 ， 来 自 中 山 大 学 的 队 伍 “WE ARE
YOUNG”团队聚焦高校的海量资讯，利用大
数据处理技术把校园信息及时、有效地呈现
在用户手机上。另一支队伍东莞理工学院的
购快团队则围绕“购快，够便利的”主题，开
发手掌上的“7-11 便利店”，以达到“只要用
手一点，30 分钟商品送到用户手上”的商业
模式。

两岸四地的队伍关于创新的想法和思路
不一样，而不同创意的碰撞正是促使创新越
走越远的源泉。大赛评委之一的张嘉耀认
为：“交流反而是活动最重要的一件事情。比
如说你这次参加活动，下次来就可能有一些
成果或成功的案例来分享，经验的传承是最
重要的。”他的观点得到了在座许多评委的
认同。

与其说在这场大赛中，选手们角逐的是奖
杯，倒不如说他们角逐的是创意。通过这个比
赛能让在校大学生认识两岸精英并结交志同
道合的人，这种交流既是愈合两岸创新氛围与
实力差距的黏合剂，同时也是四地共同发展的
推动剂。经验的传承与分享是一场比赛最重要
的元素，而思想的交换更能促进一个地区的
创业风气。至于得奖，在场的选手们都抱有

“nice to have”而不是“must to have”的心态。
“对于这种以大学生团队为主的创新、创

业的大赛，我们要多一些理解和包容，多给予
支持，宽容失败，因为失败多了，成功自然就不
远了。以后这个大赛将会做成大学城的一个品
牌赛事。”夏雷如是说。

当下，大学生创业是一件颇为火热的事情，不仅得到学校和政府的支持，也越来越受到社会各界的密
切关注。对于充满干劲和梦想的大学生来说，他们可以在丰富多样的创新创业比赛中小试牛刀，也可以从
生活的细节出发，以灵感和汗水浇灌创业的新芽。令人欣喜的是，当一部分大学生创业成功后，还会回归
母校，为他们的学弟、学妹们提供经验。本报采撷了一些鲜活的大学生创新创业故事，以飨读者。
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