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2010 年，在 4 万亿
投资刺激计划的带动
下，中国重卡行业出现
了史无前例的井喷增
长。但在“以控为主”的
“调结构、抑通胀、保增
长”等宏观经济政策下
的影响下，“十二五”开
局之年下的重卡行业却
纷纷调低行业增长预
期，将关注点由销量转
向市场份额。从今年一
季度的走势之中，今年
二季度乃至下半年重卡
市场又将呈现一种怎样
的走势？

一季度重卡行业
市场分析

一季度已经结束，就
2011 年一季度的销售形
势看，受各企业提前预
排及工程车辆的较早启
动等利好因素影响，一
季度重卡市场并未出现
如前预测的收缩态势。
行业销量突破 29 万辆，
同比增长 7%。尽管行业
整体市场销售形势较为
乐观，但是各企业的销
售业绩却千差万别。
从销量看，东风、重

汽、一汽位列前三甲，陕
汽集团紧随其后，其同
比高达 17.46%，增速位
居行业前五家之首。此
外，陕汽目前订单形势
与行业趋势不同，依然
保持同比较大幅度增长
的趋势，订单火爆，因
此，笔者可大胆预测其
二季度仍能保持较大销
量，销量同比保持增长
态势。值得关注的是，一

汽受牵引车市场低迷的影响，成为行
业中唯一同比下滑的企业，且幅度高
达 22%；此外受陕汽、东风的强势冲
击，重汽自卸车整体销量增长微弱，
同比基本持平。
目前整个行业普遍关注企业库

存的话题。在做了大量的调研之后笔
者发现，目前行业库存量保守估计在
22 万辆以上。其中，北方某主销自卸
车企业库存量在 6.5 万辆以上，东北
及南方两家主流企业库存均在 4 万
辆以上，西部及北方两家强势企业库
存在 2万辆左右。考虑到近期央行频
繁提高存款准备金率和不断加息，导
致终端交付速度持续缓慢，因此高库

存量将持续到上半年。某种意义上来
说，当前各企业由 2010 年上半年的
拼资源转变为拼资金实力；另外各厂
家为处理库存，很有可能对部分车型
进行促销以减小库存量，这一态势值
得关注。

二季度市场销量预测

进入二季度，随着通胀预警的不
断升级，央行必将持续不断地出台紧
缩性的货币政策加以应对。因此，二
季度各金融存贷款机构的银根势必
再度紧缩，这对重卡产业及其上下游
行业无疑是一个“利空”消息。综合考
虑目前的金融形势及重卡产品销售
结构，笔者对重卡行业二季度的销售
趋势作出以下几点预测：

牵引车方面，受到油价、过路费
等运输成本上涨和治超政策趋紧的
影响，长途运输市场将处于低谷期。
在目前整车运输价格没有出现上涨
的时期，二季度公路用车需求很难有
大的起色。二季度末，随着农副产品、
建材和电煤公路运量的增加，运输价
格存在“水涨船高”的可能性，届时可
能引起公路用车需求的“回暖”。预计
二季度牵引车销量为 10.5万辆左右，
同比下滑 12%。

自卸车方面，每年二季度是全国
城改和基建的高峰期，但考虑到融资
问题，城市中小型房地产项目建设可
能放缓（由于中央和地方政府财政大
力支持保障性住房及基础设施建设，
因此这部分建设项目不会受到冲
击），同时重卡用户分期付款购车也
会遇到较大障碍。因此二季度自卸车
等工程车产品销量或出现下滑。预计
二季度销量将接近 12 万左右，同比
基本持平。

从分企业销量的分析预测看，尽
管目前二季度重卡需求不甚明朗，但
通过综合分析目前行业车型需求结
构，各企业产能、订单趋势、库存量、
出库速度等因素，也能大致判断今年
二季度各企业销量情况，显然那些车
型结构适合当前市场需求、产能足、
订单火爆、库存少的企业必能在二季
度抢尽先机，脱颖而出。综合考虑，西
部某重卡企业值得关注。

从宏观经济形势及影响重卡需
求的政策法规来看，综合考虑当前各
企业订单及库存情况，初步预测二季
度行业销量将达到 30 万辆的水平，
全年销量在 90 万辆左右。预计行业
65%以上的销量将在上半年释放，下
半年将进入重卡市场的低迷期。换句
话说，全年将呈现出前高后低的销售
走势。 （王继君）

今
年
上
半
年
重
卡
市
场
分
析
预
测

渊以上数据由本公司提供冤

4月 20日，红岩汽车服务品牌隆重
发布。据悉，此次上海车展期间，上汽依
维柯红岩商用车有限公司（“上依红”）适
时推出的服务品牌———服务零距离，倡
导的是不仅要打造以红岩杰狮为代表的
高端产品，更要打造与欧洲依维柯服务
标准相接轨的高端服务，借力股东方强
势资源，全面出击国际、国内重卡市场，
同时标志着上依红服务品牌正式诞生。

上依红总经理熊伟铭在致辞中指
出，2010年是上依红取得长足发展和进
步的一年，重卡产销历史性地突破 3万
辆，同比增长 70%，创造了企业发展的新
高。2011年，上依红生产经营继续向好，
一季度产销各类重卡近 13000辆，同比
增长达到了 40%。这同时，上依红清醒地
看到，重卡行业已进入后竞争时代，已经
无法单纯依靠一款物美价廉的产品来一
统天下，还需要打造高端服务才能为整
个营销提供强有力的支撑和保障。今天，
在国人瞩目的 2011年上海国际车展上，
隆重推出酝酿已久的上依红服务品牌
“服务零距离”，它的出现将让每个用户
都真真切切地感受到了上依红为他们带
来的价值。

上依红的“服务零距离”包含了技术

零距离、时间零距离、空间零距离、关怀
零距离、增值零距离多层含义。与此同
时，上依红借鉴了国外重卡行业的先进
管理经验，结合国内重卡特点，为中国重
卡市场打造了第一个标准化的用户服务
流程———STAR标准流程，即星级服务流
程。

STAR流程，按照上依红在当天发布
中阐释的中文意义为：精、诚、达、信。精，
即为专业、精准；诚，是诚信加诚心；达，
即服务高效、畅达；信，是信赖和可靠。上
依红表示，STAR标准服务流程的意义与
价值就在于：让用户走到哪里都可以享
受同样高质量的服务；通过实施标准化
的流程，不但可实现服务的可测量化，也
可迅速地响应用户的需求，而且还可以
发现问题并优化服务水平。 （何河）

服务零距离 上依红服务品牌标准化

4月 21日，两年一届的上海国际车
展拉开帷幕。在此次车展的重卡展区，
大运重卡重磅出击，集中展示了五款重
卡车型，包括二款自卸车、三款牵引车，
均为大运重卡目前畅销主打车型。其
中，大运牵引车轻量化系列更是引人瞩
目，展现出中国重卡轻量化转型的全新
力量。

随着高速公路普遍实施计重收费模
式，并且逐步加大的超载治理与节能减
排制度，轻量化已经成为中国重卡行业
乃至汽车产业面临的“必修课”。正在车
展现场的大运重卡轻量化牵引车项目负
责人介绍说：“一般而言，车自重占汽车
总重量的 30%，空载情况下，约 70%的油
耗用在车身重量上，尤其对于重卡来说，
损耗在车身重量的油耗更惊人。因此，大
运汽车已经为轻量化重卡项目投入了大
量的精力。”

山西的个体运输户卫建敏是大运重
卡的最早一批用户，虽然这次没有来到
上海，但大运重卡还是把他的故事带到
了车展现场。卫建敏驾驶的“大运重卡 1

号”已行驶了数十万公里，他的一个最重
要的感受就是，和同类车相比，大运重卡
更加省油，一个上千公里的长途跑下来，
光是油钱就能省下近 300元钱。
除了感觉省油，大运重卡的整车性

能和安全度也让卫建敏颇为宽心。“卡车
轻量化，于我们而言，绝不是减少安全
度，而是采用新技术、新创造去降低卡车
自重，比如说使用高强度板替代低强度
的材料、选用最优质的部件，或引进其他
技术来减轻重量；总而言之，举合力实施
轻量化进程。”大运汽车总设计师这样告
诉记者。 （江峰）

大运轻量型卡车闪耀上海车展

聚焦 2011上海车展

4月 19日，上海国际车展，福田汽
车展台总计参展 11款车型，其中就有
5款属于新能源车型。包括欧 V纯电动
客车、欧曼电动环卫车、欧马可电动环
卫车、电动迷迪车、欧 V混合动力客车
在内的五款新能源车型悉数亮相。
其中，欧 V混合动力客车是福田

汽车新能源技术应用的成熟产品之
一，欧曼、欧马可电动环卫车的性能稳
定、续航时间长，一次充电时间约 3 小
时，续驶里程高达 150 公里，而且具有
零污染、低噪音等突出优势。
电动迷迪车是国内首款纯电动全

能商家车，其技术优势在于充电时间
短、续航里程长，每充一次电续驶里程

可达 150 至 200 公里，提速快，最高时
速达 100km/h。而从整车上来看，其宽
大多变空间，以及轿车般的舒适、达到
欧洲安全系数等优势，既能满足用户商
业货运需求，又能实现家庭休闲功能。

此外，除了展出新能源汽车，此次
车展上福田汽车还与奔驰、康明斯联合
展出了 3台发动机，同时展出的欧马可
C280 轻卡、福田奥铃 CTX两款车型，
也是福田汽车与康明斯进行国际化领
先科技合作的成果。

据福田汽车相关负责人介绍，福田
汽车超前响应全球低碳经济大潮，从
2003年起福田汽车开始将“新能源的
研发与应用”作为企业发展的核心战
略，并陆续投资近 10亿元用于新能源
汽车的开发，此后在新能源汽车的研
发、生产和市场化推广上不断发力。

未来，福田汽车发展新能源汽车
的步伐还将加速，依据发展规划，到
2020年福田汽车产销量将达到 400万
辆，其中新能源汽车将占 25%的比例，
也就是达到 100 万辆的销量目标，可
以预见福田新能源汽车市场化将迎来
更宏伟的明天。

（江峰）

福田汽车五款新能源车型悉数亮相

多元化的工业产品制造商伊顿公
司携全球最新动力管理和节能减排绿
色科技亮相于上海车展。今年恰逢伊顿
公司成立 100周年，公司旗下车辆集团
以“创新引领可持续发展”为主题参与
了此次盛大车展，并全面展示了其全球
领先的动力及传动系统产品。

2011上海车展重点瞄准新能源和
创新技术。伊顿此次除了展出其在中
国市场已得到广泛应用的发动机气门及
气门驱动机构，锁式差速器，燃油蒸发
阀，卡车变速箱和离合器等全系列产品，
还带来了代表全球最新科技的 Ultra-

Shift? PLUS自动机械变速器（AMT）、双
涡漩系列机械增压器（TVS）以及混合动
力系统等产品。这些绿色技术和解决方
案能帮助卡车和汽车提升性能、燃油经
济性和安全性，顺应了全球和中国市场
的发展需求，展示了伊顿致力于引领业
界在可持续性发展道路上共同前进的理
念。伊顿车辆集团总裁戴文凯（Kenneth
F. Davis）表示：“可持续发展战略一直是
我们全球业务发展的核心，而通过技术
创新保护并改善环境是伊顿关注的要
务之一。”
伊顿是卡车和客车混合动力系统

的全球领导者，也是全球唯一一家同时
拥有电油混合动力系统和液压混合动
力系统技术的生产商。伊顿最具影响力
的绿色技术之一———油电混合动力系
统可高效节省 30%以上的油耗，并减少
有害气体及颗粒排放 30%以上。
为使混合动力系统实用化，伊顿将

现有生产部件集成到混合动力传动系
统中，这些成熟的产品包括了自动变速
器、自动离合器和电控模块。（马晓岚）

伊顿卡车和客车混合动力系统参展


